
en gebruiksvriendelijk product aan te bieden tegen een voor-
delige prijs. “Er zijn 2 formules, respectievelijk met de namen
‘Business’ en ‘Business Pro +’. De eerste is een basisversie die
slechts 99 euro per jaar kost. De tweede biedt een aantal extra
functies, zoals een verzendplatform voor mailings, een gasten-
boek en de mogelijkheid om nieuwspagina’s te gebruiken.”

Een webshop opzetten die effectief omzet genereert, vereist
een heel specifieke knowhow. Enthousiaste handelaars die
daar tijdens de eerste internethype rond de eeuwwisseling
heel wat energie, tijd en geld hebben ingestoken, zijn van een
kale reis teruggekomen. Daarom is er nu misschien sprake van
wat meer terughoudendheid. “Over één nacht ijs gaan is uit
den boze, het is van groot belang alles goed te overwegen.
Handelaars die echt inkomsten willen halen uit de internet-
handel, hebben meer nodig dan enkele statische pagina’s.
Vandaar dat het kostenplaatje hoog kan oplopen. Via de erva-
ring die wij hebben opgedaan met de CenterALL websites,
kunnen wij nu met het concept CenterALLshop e-commerce
echter ook toegankelijk maken voor kleine budgetten.
Bovendien worden de sites op die manier opgemaakt dat ze
altijd duidelijk het voordeel aangegeven indien de bezoeker
via de site een bestelling plaatst.” Om de daad bij het woord te
voegen geeft Conba aan de eerste twintig handelaars die zich
inschrijven via www.centerallshop.com nog een extra korting.

“Ook de meubelhandel zal op termijn de vruchten van e-com-
merce kunnen plukken. Het is nu misschien nog wat toe-
komstmuziek, maar wie het eerst zijn treintje aan een belofte-
vol wagonnetje weet aan te pikken, zal er ook het langst en het
meest plezier aan beleven”, besluit Maerschalck

Geert Degrande
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U moet uiteraard niet verwachten dat u elke dag via het com-
puterscherm een bestelling zult binnenkrijgen voor een slaap-
kamer van 3.500 euro of een salon van 4.000 euro. Maar de
vele accessoires, die in toenemende mate toch belangrijke pij-
lers van uw omzet zijn, zijn producten die perfect voor e-ver-
koop in aanmerking komen. Het is dan ook van groot belang
een website uit te bouwen waarmee u maximaal van de toene-
mende belangstelling voor e-verkoop kunt profiteren. Volgens
Eddy Maerschalck van Conba, dat het concept CenterAllshop
heeft ontwikkeld, hoeft dat niet eens zo duur te zijn. 

NIEUWE E -COMMERCEWET 
Marc Verwilghen, minister van economie in de federale rege-
ring, heeft aangekondigd dat er binnenkort een nieuwe e-
commercewet van kracht zal zijn. Conba, dat eerder al naam
en faam verwierf in de internetwereld via de CenterALL websi-
tes, speelt er alvast op in met de lancering van het concept
‘CenterALLshop’. Elke ondernemer of handelaar krijgt op die
manier de kans om via een online shop die aan alle vereisten
van de nieuwe wet beantwoordt, zijn omzet op te krikken.
Zaakvoerder Eddy Maerschalck: “Met CenterALLshops willen
we een lage instapdrempel bieden voor handelaars die online
zaken willen doen. Vanaf 99 euro per jaar kan iedereen het
CenterALLshop e-commerce platform gebruiken om online
orders binnen te rijven en af te handelen. De internethandel
begint echt goed op gang te komen, omdat het aanvankelijke
wantrouwen van de consument stilaan wegebt. Het zou voor
elke handelaar zonde zijn om daar niet van te profiteren.” 

T WEE FORMULES 
De CenterALLshop beantwoordt, net als het eerder gelanceer-
de concept van de websites, aan de filosofie om een compleet

A l l e  c i j fe r s  w i j z e n  e ro p  d a t  d e  ve r ko o p  v i a  i n te r n e t  i n  d e  l i f t  b l i j f t  z i t te n .

N a t u u r l i j k  ga a t  h e t  n o g  s te e d s  i n  h o o f d z a a k  o m  re i s -  e n  c u l t u u r t i cke t s  e n  b o e -

ke n ,  m a a r  o o k  vo o r  a n d e re  a r t i ke l e n  wo rd t  e - s h o p p i n g  s te e d s  m e e r  re a l i te i t .

Wa a ro m  z o u  u  d a a r  a l s  m e u b e l h a n d e l a a r  n i e t  va n  p ro f i te re n ?  

CENTERALLSHOPS: OOK INTERESSANT 
VOOR DE MEUBELHANDEL 

 


